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LỜI CAM ĐOAN 
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trong luận văn đều đã được chỉ rõ nguồn gốc. 

Thái Nguyên, ngày     tháng     năm 2020 

Tác giả Luận văn 
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Qua đây, tôi cũng xin được cảm ơn tới Giám đốc, các phòng ban cùng 

cán bộ công nhân viên tại Ngân hàng Nông nghiệp và Phát triển nông thôn 

Chi nhánh tỉnh Lào Cai đã tạo điều kiện giúp đỡ tôi trong suốt quá trình 

nghiên cứu và thu thập tài liệu phục vụ cho đề tài luận văn này. 

Tôi xin chân thành cảm ơn các đồng nghiệp, gia đình, bạn bè đã giúp 

đỡ, động viên và khích lệ tôi trong suốt quá trình học tập và nghiên cứu. 

 

Thái Nguyên, ngày     tháng     năm 2020 

Tác giả luận văn 

 

 

Đỗ Thị Phương Thảo 
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